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本报讯（记者 倪珉）峨眉山市近期
全力抓好春节期间森林防灭火工作：
一是大力开展火灾隐患排查。峨眉山
市自然资源局牵头，各乡镇（街道）、各
部门联合开展重点目标、重点区域森
林火灾风险隐患排查整治行动。二是
加大宣传教育力度。以学校为平台，
以中小学生为载体，春节来临前，利用
周会、晨会、家长会反复进行森林防火
宣传。印发市政府禁火令及其他宣传
资料5000余份，发送春节期间森林防

火示警短信30余万条，安装永久性宣
传牌、语音警示柱55个，制作禁火令音
频1个并通过村委会小广播每天进行
播放，提升了群众的防火意识。三是
强化前期应急处置能力。四是强化应
急值班值守。全市各乡镇（街道）、各
部门严格执行24小时值班和领导带班
制度，确保了该市人员责任落实到位，
防火物资配备到位，扑火队伍布防到
位，确保一旦出现火情，随时“拉得出，
顶得上”。
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商品房作为人们生活中一个大项消费，销售过程本应提
供细致入微的服务。按照有关规定，开发商或房产销售机构
有义务向购房者明示相关一切，使购房者明白消费、放心购
买。

那么乐山的售楼服务如何？在长期的走访过程中，有不
少市民向记者反映，几乎走进每个楼盘的售楼部，张贴的房
源销控表都是“一片红”，加之销售人员的话术，很多情况下
都是不明不白就签了认购书。销控表“一片红”，真就代表销
量大好吗？带着疑问，记者又做了一番走访调查。

“一堆价格，一片红点，看了半天，就是
看不懂，最后买房也觉得是稀里糊涂的。”
近日，在乐山中心城区城北片区某项目看
房的市民刘先生告诉记者。

记者了解到，一般楼盘开盘的时候优
惠力度也相对较大，购房者的心态也比较
着急。打个比方，某楼盘的置业顾问给前
来购房的刘先生展示了一张销控表，上面
贴满了红点，这些红点都是已经被订了的
房源。只剩下几套了，劝刘先生赶紧交定
金。其实，销控表上贴着红点的房子不一
定是卖出去了，但没有贴红点的房子多数
是不好卖的楼层。

这里记者想起了早前地产圈内有一
个很有名的笑话：某一个楼盘，推了500
套房源，开盘之后对外宣称“卖了80%”，

此后一周又报出“仅剩10%”；接下来的
一个月，又称道“日均销售3套”；半年之
后，楼盘又以惊爆价推出“30余席典藏房
源”。前前后后一算，不得了，500套房
子的楼盘愣是卖出了 800多套，不禁让
人笑掉大牙。来电的读者中，也不乏有
遭遇这种情况的。市民老李早前和家人
去某小楼盘看房，最初置业顾问告知，

“只剩七八套房子，有1楼、12楼、17楼
的。”但在老李表示希望一次性付款且觉
得楼盘房型不太合适准备离去之时，另
一名置业顾问却走过来说还有几套5楼
和8楼的房子，共有十几套，而这些均未
在楼盘的销控表上反映出来，着实令老
李诧异。

谈及销控表“红点”背后的猫腻，曾

在乐山多个项目就职的资深置业顾问何
小姐就向记者透露了一个令人咋舌的内
幕：“记得当年我才大学毕业，应聘到城
北通江片区某楼盘当销售人员。在培训
过程中，除了必要的礼仪、专业知识、项
目情况等之外，销售经理还专门对销控
表的操作给我们进行了培训。”何小姐
说：“其实很简单，客户进门看到的销控
表往往是一片红。但当时培训我们的经
理则告诉我们，技巧就在贴红点的时候。
比如说，正儿八经成交的，就贴在表格正
中；如果意向强烈还待定的，则贴在偏右
上角的位置；各种所谓的‘关系户’预留
房，就贴在左上角；没卖出去但是要营造
气氛的，就左下右下的位置随便贴贴就可
以了。”
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何小姐向记者透露的，听完后让人感
到茅塞顿开。因为这些一切看似没有问
题，但信息不对等的行为，不免让购房者有
种任人摆布的无奈。

何小姐告诉记者，原则上，只要开发
商拿到销售许可证就可以开盘。近十年
在云贵川多地有过售房经验的她表示，接
触的不少项目为了营造自己十分走俏的
架式，都会在销控表上做文章，以增加买
房人心理压力，同时也将差一点的房源先
处理掉。她说：“举两个简单的例子。最
早在营销代理公司的时候，公司为了尽早
完成回款，往往会优先处理总价低的小户
型房源，销控表上就主要针对这些户型来

操作；后来进入了房地产开发公司直管的
营销中心，通过销控来‘扣留’优质房源、
变相‘囤房’的事情也是屡见不鲜。一张
简单的销控表，很多人都想不到能干那么
多事情。”

当然，假如遇到客户执意要买“红点”
房源，销售人员均会表现出很为难样子，
一旦购房者决定不再考虑该楼盘准备离
开时，售楼小姐便会很热情道歉，和前文
老李所遭遇的差不多，临别时售楼小姐会
私下说：“这一二天如果发现有人要退房
或换房，我会及时通知您。”让购房人欲罢
不能。

有不愿意透露姓名的资深业内人士对

此直言：“你想啊，如果开盘时就将所有单
元公开出售，那么销售出去的楼层与单元
就无序地被打乱，一旦遇到团购级别的大
客户就无法满足，损失显而易见。开发商
一般‘封存’的楼盘都是较好房源，也就是
位置、景观、环境较好的房子。”

应对策略信息的不对称性，往往是
各类商家赚取利润的砝码之一。购房
时，记者还是建议大家明确需求，不要轻
易被旁人忽悠，并尽量选择口碑较好的
楼盘。针对购房环节可能还会遭遇的问
题，记者在接下来也会为大家陆续整理
相关案例，并提供相应的“拆解”攻略，敬
请继续关注。
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记者 倪珉

销控表上“一片红”资料图片 请图片作者与本报联系，以奉薄酬

市中区：
检查乡镇森林防灭火工作

本报讯（记者 倪珉）春节前，市中区自然资源局局长张中
带队到该区青平镇检查森林防灭火和地质灾害防治工作。
检查组一行现场查看了青平镇工作人员对防灭火器材使用
的实际操作能力，然后实地查看灾后重建地质灾害排危除险
项目进度，并入户了解村民对森林防灭火工作知晓度。

随后，市中区自然资源局总工程师祝国华在青平镇政府
会议室对各村支部书记进行了森林防灭火相关培训。

通过此次检查指导，大大提高了青平镇干部及村民的
防灾减灾意识，进一步实现了“要我防”到“我要防”的防灾
观念转变，为保障村民生命财产安全及保护生态家园夯实
了基础。

峨眉山市：
全力抓好春节森林防灭火


